
Energie zum Leben.



Als um 1960 die Zeit der Kohleheizung zu Ende geht und Heizöl als neuer, komfortabler und um- 

weltfreundlicher Brennsto� auf den Markt kommt, hat Karl Koburger eine Idee. Ausgestattet mit 

einem ESSO-Marken-Liefervertrag, einer Vespa und viel Mut gründet er MONTANA und versorgt 

Haushalte, Gewerbe und Industrie im Großraum München mit Heizöl.

1965 führt MONTANA als erster Mineralölhändler den technischen Wärmeservice ein � die komplette 

Dienstleistung rund um die Heizung inklusive Modernisierung und Wartung � und verscha�t sich so einen 

bis heute bestehenden Wettbewerbsvorteil.

Nach einer sehr erfolgreichen Geschäftsentwicklung im Bereich Heizöl erweitert MONTANA 1980 sein 

Portfolio um ESSO-Kraft- und -Schmiersto�e. Kurz darauf werden weitere Produkte wie Flüssiggas, Heizöl 

schwer, Bitumen und andere in ganz Bayern und international vertrieben. Auch erneuerbare Energien 

wie Solar, Pellets und Biokraftsto�e gehören bald zum Leistungsumfang.

Ab 2000 baut MONTANA sein Geschäftsfeld durch Übernahme regionaler Mineralölunternehmen 

weiter aus und entwickelt sich zu einem der größten deutschen Anbieter im Mineralölhandel. Als 

der Erdgasmarkt liberalisiert wird, ist es ein logischer Schritt, 2008 das Portfolio um diesen wichtigen 

Bereich zu erweitern. Damit ist MONTANA deutschlandweit das erste private Energieunternehmen, 

das sowohl Mineralöl als auch Erdgas anbietet.

Als Unternehmer ist man nur dann erfolgreich, wenn man kontinuierlich und 

voller Energie an seinem Angebot arbeitet. Dazu gehört, die Herausforderungen 

und damit auch Chancen der Zeit zu erkennen und die passenden Lösungen zu 

entwickeln. Wir sind immer auf der Suche nach noch innovativeren Produkten 

und noch besseren Serviceangeboten. Unsere Leidenschaft für erstklassige 

Qualität treibt uns beständig an. Schließlich wollen wir unseren Kunden mehr 

als Energie bieten.

Das Einzige, was wir nicht können, ist Nichtstun.
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Ein Wort, das bei uns niemand kennt: Stillstand.



Manche nennen es Premiumqualität.
Wir nennen es Lebensqualität.

Bei allen von MONTANA vertriebenen Heizölen achten wir auf höchste 

Qualitätsstandards. Dazu gehören hoher Energiegehalt, geringer Schad- 

sto�ausstoß und Kostene�zienz. Seit 2009 bieten wir die neuen Heizöle 

M•ecotec und M•ecotec S (schwefelarm) an. In Zusammenarbeit mit dem 

Additivspezialisten Innospec entwickelt und mit dem TÜV-Siegel ausge-

zeichnet, bietet M•ecotec S ein Höchstmaß an Betriebssicherheit bei sehr 

niedrigem Verbrauch und optimaler Umweltverträglichkeit.

Zeitnahe Lieferung, unkomplizierte Auftragsannahme und der 24-Stunden- 

Notdienst, auch am Wochenende, sind für uns selbstverständliche Service- 

leistungen. Wie auch das Wärmeabo, mit dem unsere Kunden ihre Heizkosten 

bequem und gleichmäßig über das ganze Jahr verteilen können. Oder die 

Tankfernüberwachung: Wer sich nicht selbst um Vorräte und die Bescha�en-

heit seiner Heizanlage kümmern möchte, delegiert dies einfach an uns. Mittels 

Tankfernüberwachung haben wir den Heizölvorrat und die Wirtschaftlichkeit der 

Heizanlage immer genau im Blick. Gibt es im Ver- 

brauch au�ällige Veränderungen, steht den Kunden 

ein Monteur zur Energieberatung zur Verfügung. 

So können sich diese darauf verlassen, immer mit 

der e�zientesten Lösung versorgt zu sein.

Sender zur Tankfernüberwachung



Als im Jahr 2007 der Erdgasmarkt liberalisiert wird, 

bietet sich MONTANA eine große Chance. 2008 findet 

der Einstieg in den neuen Markt statt. Innerhalb kür-

zester Zeit etabliert sich das Unternehmen als ernst 

zu nehmende Konkurrenz der bisherigen Gasanbieter. 

Schon nach einem Jahr sind mehr als 20.000 Kunden 

zu MONTANA gewechselt. Erstklassige Konditionen und 

ein hervorragendes Serviceangebot sind Argumente, 

mit denen wir auch in Zukunft noch viele Kunden 

überzeugen wollen. Das freut vor allem Hausbesitzer, 

Hausverwaltungen, Gewerbe- und Industriekunden. 

Wohl auch deshalb sind wir 

2009 vom Deutschen Institut 

für Service-Qualität (DISQ) als 

�Bester Gasanbieter in München� 

ausgezeichnet worden.

Zur erfolgreichen Unternehmensführung 
gehört auch Gefühl. 
Das Gefühl für den richtigen Moment.



Wir bringen und wir erwarten Höchstleistungen. 
Auch von unseren Produkten.

Als Vertriebspartner von ExxonMobil und TOTAL bieten wir hochwertige Markenschmiersto�e, die den 

Anforderungen der rasanten technischen und wirtschaftlichen Entwicklung bestens gewachsen sind. 

Durch unsere mehr als 30-jährige Erfahrung im Schmiersto�bereich verfügen wir über umfangreiches, 

praxisbezogenes Know-how. Gern beraten wir unsere Kunden auch vor Ort und entwickeln innovative 

Schmiersto�lösungen für individuelle Anliegen. Wir arbeiten nach strengsten Qualitätsrichtlinien, sind 

DQM-zerti�ziert und bieten erstklassige Services. Zum Beispiel den Lieferservice: heute bestellt, morgen 

geliefert. Auf Grund unserer großen Lagerkapazität ist die gewünschte Ware immer in ausreichen-

der Menge vorhanden. Deshalb setzt auch ExxonMobil uns als Logistikpartner für die Belieferung 

seiner Kunden ein. Im Schmiersto�bereich zählen wir heute zu den bevorzugten Lieferanten der 

Automobil- und Maschinenbauindustrie sowie für den Energiesektor.














